


 

จัดการ

Sale  

Promotion 

 หลักสูตรนี้จะทำให้ท่าน...  
     “รู้” และ “เข้าใจ” หัวใจของ Sale Promotion อย่างแท้จริง

 รู้จักเลือกให้เข้ากับกิจการ รู้วิธีการเตรียมรับมือการตรวจสอบ

รู้ภาระภาษี รู้เทคนิคการเจรจาเมื่อถูกตรวจสอบ

 รู้กลยุทธ์การวางแผนที่ทำให้ประหยัดภาษีและนำไปใช้ได้จริง

  รู้จักประเภท  รู้วิธีทำ รู้หลัก       

วิทยากร

กําหนดการสัมมนา อัตราค่าสัมมนา

3,900 + VAT 273 = 4,173 บาท
สมาชิก (Tax, HR)

บุคคลทั่วไป

4,400 + VAT 308 = 4,708 บาท

SCAN เพื่อจองสัมมนา

ของแถมที่มีมูลค่ามากกวา่ของที่ขาย! ขายของแล้วแจกเงิน!  
เกิดความเสี่ยงทางภาษีและภาระภาษีหรือไม่ อย่างไร

Case Studies ปญัหาที่เกิดขึ้นจริงที่ทุกกิจการต้องเจอจากการทำ Sale Promotion

อาจารย์รุ่งทิพย์ ธัญวงษ์ 
อดีตเจ้าหน้าที่ตรวจภาษีชํานาญการพิเศษ กรมสรรพากร

ท่านสามารถดูรายละเอียดเพิ่มเติมได้ที่ www.dst.co.th สํารองที่นั่งได้ที่ Tel 02-555-0700 กด 1

พร้อม  การวางแผนภาษีส่งเสริมการขาย

ไม่รวม VAT 

SCAN เพือ่จองสัมมนา

ส ำรองท่ีน่ังออนไลน์ท่ี www.dst.co.th Call center 02 555 0700 กด 1, 02 587 6860-4, 094-496-1165, 081-359-5049

1. การเสียภาษีเงินได้จากการขายของออนไลน์ และการวางแผนภาษี

- ขายของออนไลน์ผ่านทุกช่องทาง เช่น Shopee, Lazada, Facebook ต้องค านวณเสียภาษีอย่างไร

- ท างานประจ าพร้อมขายของออนไลน์ ต้องเสียภาษีแบบไหน

2. ระวัง!! ยอดรับ-โอนเงินกับการตรวจสอบรายได้ของพ่อค้า-แม่ค้าออนไลน์

3. ห้ามพลาด!! ประเด็นปัญหาภาษีมูลค่าเพิม่กับการขายของออนไลน์ เรื่องใหญท่ี่คนขายต้องรู้

4. Check List!! เอกสารรายรับ-รายจ่ายที่ต้องรู้ หากสรรพากรเรียกตรวจ
5. Stock สินค้า จุดส าคัญที่สรรพากรตรวจสอบ

6. บัญชีรายรับ-รายจ่าย ท าเองหรือจ้างส านักงานบัญชี แบบไหนดีกว่ากัน

7. ความรับผิดและบทลงโทษ หากไม่ยื่นภาษีขายของออนไลน์

หัวขอ้สัมมนา

เงื่อนไขการอบรม
1. ผู้เรียนต้องมีบัญชี Facebook ส่วนตัว
2. ห้ามบันทึกภาพ วีดีโอ แชร์ หรือน าไปเผยแพร่
3. ไม่สามารถนับชั่วโมงผู้ท าบัญชีได้
4. มีคอมพวิเตอร์หรืออุปกรณ์ท่ีเชื่อมต่อระบบเครอืข่ายอินเทอร์เนต็ได้ไม่ต ่ากว่า 10 mb

ท�านสามารถดูรายละเอียดเพิ่มเติมได�ท่ี www.dst.co.th  สำรองท่ีน่ังได�ท่ี Tel 02-555-0700 กด 1, 02-587-6860-64 Fax 02-555-0710

ไม่รวม VAT 

SCAN เพือ่จองสัมมนา

“สรุปภาษีขายของออนไลน� เรื่องท่ีหลายคนเข�าใจผิด”

สงวนลิขสิทธิ์ รหัส 21/01722Z

หลักสูตรนี้จะมีการบันทึกเสียงและภาพของผู้เข้าอบรมทุกคนตลอดระยะเวลาการอบรมเพื่อใช้เป็นหลักฐานนําส่งสภาวิชาชีพบัญชี

        ห้ามบันทึกเทป รวมถึงอุปกรณ์อิเล็กทรอนิกส์ทุกชนิด

CPA/CPD  อื่นๆ 6 ชม.

19
 วันศุกร์ที่

กรกฎาคม 
2567
09.00-16.30 น. * รับชำระเงินผ่านระบบ QR CODE หรือโอนเงินผ่านธนาคารเท่านั้น



 

1. วิธีการและรูปแบบการทำ Promotion ที่สรรพากรยอมรับ 

2. สุดยอด!!!เทคนิคการจัดการเส้นแบ่งระหว่าง... 

 - ส่งเสริมการขายกับค่ารับรอง - ส่งเสริมการขายกับการให้โดยเสน่หา - สง่เสริมการขายกับการบริจาค  

3. ภาระภาษีที่ต้องพบจากการทำ Sale Promotion 

 - ภาษีเงินได้นิติบุคคล - ภาษีมูลค่าเพิ่ม    - ภาษีเงินได้หัก ณ ที่จ่าย 

4. วิเคราะห์จุดดี จุดดอ้ยของ Sale Promotion แต่ละวิธีเพื่อนำมาปรับใช้ให้ได้ประโยชน์สูงสุดกับกิจการ  

 Sale Promotion แบบไหนที่ทำแล้วได้ผล ไม่ลา้สมัย นำมาใช้ได้จริง ฝ่ายการตลาด/ฝ่ายบัญชี จะรู้ได้อย่างไรวา่ 

 ส่งเสริมการขายแบบไหนไดผ้ลมากที่สุดและเหมาะกับองค์กร 

5. เทคนิคการวางแผนค่าใช้จ่ายแฝงที่อาจเกิดขึ้นจากการส่งเสริมการขาย 

6. เทคนิคการทำส่งเสริมการขายที่ต่ำกว่าราคาทุน ทำได้หรือไม ่

7. เทคนิคการตัด STOCK สินค้าที่นำไปใช้ในการส่งเสริมการขายทำอย่างไร ให้ได้ประโยชน์สูงสุด 

8. เทคนิคการวางแผนภาษีซื้อ ภาษีขาย จากการส่งเสริมการขายที่เปน็ประโยชน์กับกิจการ 

 จุดบอดที่ฝ่ายการตลาด/ฝ่ายบัญชตี้องทราบ 

9.  เทคนิคการการออกใบกำกับภาษี ออกอย่างไรให้ถูกต้องตามหลักเกณฑ์ของสรรพากร บอกจุดที่ควรระมัดระวังเป็นพิเศษ 

10. เทคนิคการคำนวณฐานภาษีและมูลค่าของสินค้าที่จะนำไปสง่เสริมการขาย สิ่งที่ผู้ทำ Sale Promotion  

 ไม่ควรละเลย 

11. Top Case Studies ปัญหาจริงที่ทุกกิจการมักต้องประสบจากการทำ Sale Promotion เช่น 

 - ส่วนลดการค้า/ส่วนลดเงินสด ความแตกต่างของภาระภาษีที่มีความสำคัญต่อการทำ Sale Promotion  

    - สรรพากรมีวีธีการดูอย่างไรว่าเป็นส่วนลดการค้า หรือส่วนลดเงินสด 

    -  ปัญหาการออกใบกำกับภาษี ใบลดหนี้ ใบเพิ่มหนี้ และเอกสารทางการเงิน จากการทำ Sale Promotion  

    -  ปัญหาการทำ Sale promotion กับตัวแทน 

    -  Sale promotion แบบไหนถือเป็นรายได้ของลูกค้า/ผู้รับรางวัล 

12. แนวทางการแก้ปัญหาของฝ่ายการตลาด/ฝ่ายบัญชี จากการทำ Sale Promotion 

13. เทคนิคการวางแผนการทำ Sale Promotion แบบมืออาชีพ สามารถนำไปประยุกต์ใช้ได้จริงและช่วยประหยัดภาษี 

    - วิธีการทำให้ของขวัญ ของชำรว่ยที่เกินสมควร เป็นการส่งเสริมการขาย 

    - การทำ Sale Promotion ด้วยการแถมบริการ ต้องทำอย่างไร 

    - วิธีการขอรางวัลจากสปอนเซอร์/บริษัทคู่ค้า อย่างไรไม่ต้องถูกหักภาษี 

14. เตรียมรับมือการตรวจสอบ Sale Promotion จากสรรพากร 

 - สรรพากรประเมินอะไรไดบ้้างจากการส่งเสริมการขาย 

    - Sale Promotion รูปแบบใดที่สรรพากรมักบวกกลับ 

    - หลักฐานที่จะนำมาพิสูจน์ว่าอย่างไรเป็นส่งเสริมการขาย 

    - เอกสารหลักฐานอื่นที่เกี่ยวข้องที่สรรพากรจะขอดูในประเด็นส่งเสริมการขาย 

15. เทคนิคการเจรจา/ชี้แจง เมื่อสรรพากรตรวจสอบ

หัวข้อสัมมนา

ท่านสามารถดูรายละเอียดเพิ่มเติมได้ที่ www.dst.co.th สํารองที่นั่งได้ที่ Tel 02-555-0700 กด 1




